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TARPTAUTINIO BENDRADARBIAVIMO PROJEKTAS „DVIRAČIŲ TURIZMAS“, 
NR. 4TT – KE-12-1-0003
MOKYMAI “paslaugų pardavimų planas, kainodara ir jos formavimo principai”

2015 m. kovo 25 d. 9 val.
Tikslai ir rezultatai:
· Sukurti aktyvaus pardavimo veiklos planą.

· Suformuoti praktinius pardavimų ir pardavimų rezultatų ir kainodaros koordinavimo įgūdžius.

· Suteikti informacijos ir metodikų pardavimų proceso vykdymui.
· Paslaugos savikainos skaičiavimo sampratos įtvirtinimas.
· Suformuoti  projektų  pardavimų procesų, teisingos kainodaros suformavimo ir pardavimų rezultatų valdymo įgūdžius.
Uždaviniai: 
· Suformuoti aiškią pardavimų veiksmų sistemą, įgalinančią pasiekti planuojamus rezultatus;
· Praktiškai suplanuoti pardavimų veiklos seką, veiksmus ;
· Praktiškai susipažinti su paslaugos kainodaros formavimu, savikainos, pardavimo kainos formavimo ypatumais
· Tinkamai parinkti tinkamus pardavimų veiklos modelius ir su jais supažindinti projekto dalyvius.
Lektoriai: Danguolė Skibiniauskienė UAB”Nepriklausomų Verslo Konsultantų Grupė”direktorė-konsultantė.Verslo konsultavimo srityje dirbanti jau 15 metų.Turinti nemažą patirtį vadovavimo, lyderiavimo, kūrybiškumo ir iniciatyvumo skatinimo kryptyje.
Mokymo metodai: testai, diskusijos paskaita, praktinės užduotys. 
Baigiamasis žinių vertinimas: suformuotas paslaugos pardavimų planas ir suskaičiuota paslaugos savikaina. 
Seminaro darbotvarkė
	9.00 – 10.30
	Pardavimų proceso samprata. Aktyvaus-pasyvaus pardavimų modeliai. Šių modelių pritaikomumas paslaugų pardavimo kryptyje.

Praktinė dalis: Mano inicijuojamos paslaugos pardavimų  modelio analizė. Mano pasirinkti pardavimo metodai. Jų tinkamumo vertinimas

	10.30 – 10.45
	KAVOS PERTRAUKA

	10.45 – 12.15

	Pardavimo veiksmų intensyvumas.Vertinimas.Kontroliniai rodikliai. Konkuravimo strategijos pasirinkimas. 

Praktinė dalis: Konkurenciniai pranašumai ir jų išnaudojimas paslaugos pardavime.

	12.15 – 13.00
	PIETŲ PERTRAUKA

	13.00 – 14.30
	PASLAUGOS KAINODARA IR JOS FORMAVIMO PRINCIPAI

Kainodaros pagrindai. Kainos samprata ir kainodaros tikslai. SAVIKAINA IR JOS FORMAVIMO PRINCIPAI

Praktinė dalis: Savikaina prekės kainos nustatymo procese. 

	14.30 – 14.45
	KAVOS PERTRAUKA

	14.45 – 16.15
	Pateikiamų paslaugų segmentacija kliento aspektu ir kliento jautrumas kainai.

Paslaugų produkto portfelio įvertinimas


Seminaro vieta –
Pramogų centras „Porto“

Būtina išankstinė registracija iki kovo 23 d. 17 val. tel.  8 448 71350 arba el. paštu giedre@plungesvvg.lt 

